
云舟解决方案
让管理者可视化销售与客户的关键数据指标

运用金融科技手段实现私域流量挖掘，提升品牌效能；提高企业运营能力，增加企业利润；



 企业介绍
简介

云舟云品牌是一款为助贷中介企业量身定制打造的智能化 销

售管理运营一体的平台系统； 为行业定制开发saas云 全链管

理系统;是融资咨询行业的云端商业及营销解决

方案提供商，打造智慧云端生态体系; 通过去中心化的智慧商业解決 方

案赋能融资三方企业实现数字化、智能化升级。

 帮助客户在科技创新时代提高运营效率和盈利能力。利用智能算法、精准营销等技术手段致力 
于通过产品和服务，助力企业向数字化转型升级，通过科技驱动金融业务革新，让服务变得更贴 心!

 核心业务：线上数据挖掘；销售流程管理；运营策略分析；基于企业微信营销管理SCRM解决方

案；



客户管理——获客成本 高

01
获客渠道的成本

快 速增加

02
有效线索获取率低

＞30%
获客成本快速增加

各渠道获客成本逐年增幅超30%

＜10个
有效线索获取率低

销售单日获取有效线索人均不足5个

＞50%
获客高度依赖SEM

SEM提供线索量占比超50%

＞3小时
查找资料耗时长

销售每天查找资料耗时超3小时



客户管理——转化率 低

电话封号严重

每天外呼20-30次
即被封号

外呼接通率低

电销行业平均接 
听率

仅10-30%

线索转化率低

线索-成单平均转 
化率

仅3-5%

成单周期长

客户成单周期普遍 
高达

3-6个月
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不 断 在 获 取 新 客 户 ， 确 一 直 没 有 可 利 用 的 客 户 数 据 库 ！
——导致：老客户在流失，员工留还不住。



从线索到成单客户全生命周期管理，驱动业绩增长



三大管理工具
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助 力 管 理 者 提 高 管 理 效 率 、 提 升 销 售 业 绩

任务执行 
目标

任务执行 
目标

任务执行 
目标



流程实时状态全过程
管理

商机推进阶段
从线索到成单的全流程推进记录，以规范化管理加速商机转化

销售漏斗分析
全局客户漏斗分析，可视化所有商机状态分布，洞悉问题环节

销售业绩预测
智能预测销售业绩，帮助管理者进行科学决策



流程实时全程管理
                                                           业务流程分节点操作，关键节点审批



云舟云系统特点
                                                客户管理

销售进度管理

100%
客户全生命周 

期管理

销售效率管理

30%
提升转化成交 

效率

客户画像 
数据沉淀

360°
全方位分析

存量服务 
营销变现

数据资源
再利用



数据驾驶舱  数据大屏是对重要信息的统计展示，是实时变更的，用户可以更直观的看到数据。



自定义规则配置

业务流程自定义
自定义匹配企业需求的业务流程，有效提升客户管理
与销售管理效率

员工权限自定义
根据员工岗位与职责，自定义可使用功能，可查看数
据、可更改设置的权限，规范CRM使用管理

业务参数、字段自定义
对应系统业务参数可进行自定义配置；每一个
自定义字段的名称维护、必填等属性维护

常用语自定义
可以对流程节点的常用语进行编辑、修改模板
分类和常用语的内容



可视化销售报表  
可以分部门、分订单阶段、分创建时间，进行查询筛选，对筛选的结果，可以进行导出查看。



财务管理  财务管理内容包括：回款计划管理、回款单管理、费用管理和发票
管理。



产品管理  可以新增产品分类、编辑产品分类和删除产品分类。 



离职继承  对离职人员的权限变更和客户资料对接



业绩目标拆分与激励

部门

小组A 小组B 小组C

销售A1 销售A2 销售A3 销售B1 销售B2 销售B3 销售C1 销售C2 销售C3

（自定义设置销售部门架构）

按部门、按人员拆分业绩目标 实时展示员工排行，激励销售比拼实时查看目标进度，业绩心中有数

帮助管理者带领团队共同完成业绩目标



销售

数字化转型

营业收入

+10%-20%

客户转化率

最高+200%
营销效率

+15%-30%

进行销售数字化转型的企业， 
营收可增加10%-20%

进行销售数字化转型的企业，  
营销效率最高可提升15%-30%

进行销售数字化转型的企业， 
客户转化率最高可增加两倍

在数字化浪潮下，采用CRM已成为企业解
决销售与管理难题的共同选择。
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